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COMMERCIAL(e) SEDENTAIRE 
 

 
Date de parution : 20 Janvier 2012 
Localisation : Marseille 
 

Entreprise 
 
Start-up innovante et ambitieuse, MailInBlack répond aux enjeux créés par l'utilisation de l'email en 
entreprise. La société offre des applications intuitives et résolument tournées vers la 
communication numérique en répondant aux nouveaux enjeux liés à l’utilisation de l’email en 
entreprise. Vous souhaitez participer au développement d’une société en plein changement et 
rejoindre une équipe dynamique et enthousiaste, veuillez envoyer votre candidature 
à jobs@mailinblack.com. 
 

Poste  

Vous êtes rattaché au Sales Manager de notre division et développez notre présence commerciale 
auprès de notre cible 100-500.  

 Vous contactez les entreprises pour détecter de nouvelles opportunités d'affaires, auprès 
des interlocuteurs de haut niveau  (Responsable Marketing, Direction des achats, Directions 
Générales). 

 Vous  assurez l'identification des interlocuteurs clés au sein des sociétés, la prospection et la 
prise de rendez-vous auprès des interlocuteurs identifiés. 

 Vous  réalisez les objectifs qui vous seront fixés en mettant en œuvre des actions de ciblage  
(la prospection,  la présentation, la négociation d'offres), et des actions de promotion de 
l'offre en interne. 

 Vous assurez un reporting d'activité et proposez les plans d'actions associés. 

Profil 
 
Passionné par le WEB, les produits et services innovants. 
De formation commerciale supérieure de type Bac +2, vous justifiez d’une expérience probante (3 
ans minimum) dans la vente indirecte B2B sur le secteur du Web. Vous avez eu à vous confronter à 
des responsables Marketing/Communication, lors de précédentes expériences. Vous êtes 
rigoureux, polyvalent, autonome, réactif, organisé et disponible.  Vous maîtrisez les techniques de 
prospection, de ciblage et d'analyse des besoins. Passionné par la vente,  vous aimez convaincre. 
 
 Rémunération (fixe + variable) 
 Formation à nos services et notre métier 
 Disponibilité immédiate  

 
Merci d'adresser votre candidature par email à : jobs@mailinblack.com  
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